Licencja na sukces w bizneSie

Prawo na starcie Opracowanje nowatorskiej
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Sektor nowych technologii to obecnie
jedna z najszybciej rozwijajgcych sie ga-

fezi gospodarki, przyciagajaca zwiaszcza |
miodych przedsigbiorcéw, ktérzy jak J¥

nikt inny rozumiejg rynek i czujg poja-
wiajace sie na nim trendy. Jednak dzis, by
odnies¢ biznesowy sukces, nie wystarczy
samo opracowanie technologii czy napi-
sanie programu komputerowego. Trzeba
Jjeszcze umiejetnie wprowadzié je na ry-
nek — w zgodzie z precyzyjnie rozpisang
strategia rozwoju firmy i we wlasciwych
ramach prawnych.

Z technologia na rynek

Jedna z najpopularniejszych na rynku
form transferu nowatorskiej technologii
jest jej licencjonowanie, czyli odptatne
udostepnianie rozwiazania kolejnym pod-
miotom. Choé¢ oczywiscie formut komer-
cyjnego rozpowszechniania technologii
jest znacznie wiecej. Dobra niematerial-
ne mozna udostepnia¢ réwniez na mocy
umowy sublicencyjnej czy quasi-licencyj-
nej, ktérej przedmiotemn bedzie wynalazek
jeszcze niechroniony, ale juz zgloszony
do rejestracji w Urzedzie Patentowym.
Zawsze tez mozna zdecydowaé sie na cal-
kowite przeniesienie prawa do technolo-
gii na innego przedsigbiorce lub jedynie
sprzedaz udziatu w niej, co spowoduje, ze
uprawnionych do korzystania i decydowa-
nia o dalszych losach technologii bedzie
kilku przedsiebiorcéw.

ym, dos¢ powszechnym sposobem
transferu praw do korzystania z débr
niematerialnych jest umowa franczyzy,
ktérej kluczowym elementem jest ze-
zwolenie na stosowanie znaku towaro-
wego, choé¢ w praktyce moze ona takze
dotyczy¢ korzystania z wynalazku lub
know-how. Znacznie mniej popularna
w przypadku nowych technologii bedzie
natomiast umowa dzierzawy prawa wy-
lacznego.

Po pierwsze: dobro wiasne

Wybér prawnej formuly, normalizujgcej
wspélprace z innym podmiotem, zawsze
jednak bedzie uzalezniony od przyjetego
przez firme modelu biznesowego i jej po-
zycji rynkowej.

— Istotne bedzie tez to, jak druga strona
wyobraza sobie wspétprace. Czy kontra-
hentowi wystarczy technologia w obec-
nej, podstawowej formie, czy zechce on
moze zmodyfikowaé ja lub rozwingé,
dopasowujac w przyszioéci do wlasnego
biznesu. Dlatego negocjacje i prace nad
umowy licencyjng nalezy rozpoczaé¢ od
precyzyjnego okreslenia jej przedmiotu
oraz pol eksploatacji, czyli zakresu ko-
rzystania z rozwigzania podlegajacego
licencji. Wazne bedzie tez wyznaczenie

nia ,szytej na miare” technologii, nalezy
iZastanowit sig, czy przedsiebiorca jest
\W stanie dostarczy¢ rozwigzanie spetniajace
bczekiwane przez kontrahenta standar-
— zaznacza lwona Waglowska, radca
wny z kancelarii Spaczyiiski, Szczepaniak
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okresu obowigzywania umowy — na czas
okreslony czy nieokreslony ~ podpowia-
da Marzena Kwaczyriska, radca prawny
z kancelarii Gessel.

Podczas negocjacji nie obedzie sie tez
bez ustalenia zasad platnosci, czyli jed-
nego z zaplséw najbardmej 1stotnych dla
rentown $ci wspéipra

+iCji bedzie zalezne od obrotii lub dochodu
licencjobiorcy, udzielajacy jej podmiot
‘powinien sobie zapewni¢ prawo wgladu
“w odpowiednie dokumenty ksiegowe kon-
trahenta — radzi Iwona Waglowska.

Radca prawny z SSW uprzedza tez, ze
“w przypadku uméw licencyjnych, ktérych
- przedmiotem sg prawa autorskie, nieure-
‘gulowanie okreslonych kwestii w tresci
‘kontraktu, spowoduje, ze relacje miedzy
'stronami beda juz podlega¢ zapisom usta-
SWowym. Dotyczyé to moze okresu obo-

“wigzywania umowy — jedli np. strony nie

‘zawarly zadnej regulac_u W tej sprawie,
licencja wygasnie po pieciu latach.

. 0d razu warto tez rozpisac kilka scena-
iriuszy na przysztosé.

. —Jezeli licencjobiorca jest uprawniony
'do wprowadzania zmian do otrzymanej
technologu, licencjodawca moze by¢ zain-
teresowany uzyskaniem zwrotnej licencji
‘na dokonane w ten sposéb modyfikacje
- moéwi Iwona Waglowska.

~  Przed zlozeniem ostatecznego podpi-
su warto tez sprawdzié, czy sporzadzony
kontrakt nie zawiera klauzul abuzywnych.
Tym bardziej ze umowy takie moga sta¢
si¢ przedmiotem kontroli przestrzegania
prawa konkurencji.

Ochrona dia oprogramowania

Formula Iicencyjna moze stanowi¢ réw-

niez czes¢ szerszej umowy, chocby przy

udostepmamu i wdrazamu oprogramowa-
W

“Gdstapieniu od jednej z nich rownocze-

\&nie mozna bylo ,,cofnaé skutki” drugie-
"o stosunku zobowigzaniowego. Czesto
itez punktem spornym migdzy stronami
6w jest kwestia odbioru zaméwionego
programowania. Zaleca sie wiec precy-
“zyjne okreslenie procedur odbioru — czy
‘zamawiajacy ma obowigzek podpisania
“protokotu odbxoru, w jaki sposéb beda
Zzglaszane i usuwane nieprawidtowosci

szczegoinie ostroznie naiezy konstruowac
zapisy klauzul Central Processing Unit.
S3 to postanowienia ograniczajgce mozli-
wosc instalacji oprogramowania na innym
sprzecie, chronigce interesy udzielajacego
licencji.

’ Negodjacjeiprace nad
umowa licencying
naleZymzpmmé@d
precyzyinego ckresienia jej
pmdmxom OFaZ WyZriaczenia
pol eksploatacii, (zyh zalaesu

korzystania z podiegajacego
licencji rozwiazania.

» Marzena Kwaczyriska
radca prawny z kancelarii Gessel

W przypadku programéw komputero-
wych, z punktu widzenia nabywcy, szcze-
golnie istotna jest réwniez kwestia kodéw
Zrédiowych..

— Moze sie okaza¢, ze nabywamy pel-
ne prawa do programu komputerowego,
natomiast bez kodéw Zrédlowych staja
sie one iluzoryczne, bo w praktyce nie
zagwarantowali$my sobie mozliwoséci do-
wolnego modyfikowania programu — za-
znacza Adam Kraszewski, radca prawny
z kancelarii Gessel.

A co zrobi¢, gdy wlasciciel oprogramo-
wania obstaje przy nieujawnianiu kodéw
srédiowych?

— Jezeli nie ma koniecznoéci ich biezacej
eksploatacji, moga zosta¢ zdeponowane,
np. u notariusza lub w banku, i w razie po-
trzeby, na warunkach okreslonych w umo-
wie, udostepniane licencjobiorcy — podpo-
wiada Marzena Kwaczyriska. Jak wyjasnia,
to takze sposéb na zabezpieczenie biznesu,
np. na wypadek likwidacji firmy, udzielajg-
cej licencji na oprogramowanie. ©




