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5 _ = wczoraj stopy procentowych
Mﬂlﬂl NBP, a to oznacza, ze od dzié
zmaleje takze stawka odsetek od
Za zalegle zalegiotcl podatkowych | od zale:
- glosci w oplacaniu skfadek ZUS.
pOdatkl Zasada jest, ze za zwloke w za-
placie podatku trzeba zaptacié¢

fiskusowi odsetki. Zgodnie z or-
dynacja podatkowa wynosza one
tyle, ile kwota wynikajaca ze zsu
mowania 2 proc. i dwukrotnosci
stopy oprocentowania kredytu
lombardowego, ustalanej przez-
Rade Polityki Pienieznej. Od dzis
stopa kredytu lombardowego

Zanim podjdziesz do

Windykacja Szanse na odzyskanie naleznosci
na drodze sgdowej mozna zwiekszyc¢. Jednak
przygotowania muszg ruszyc jak najwczesniej
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Odzyskiwanie roszczeri na drodze sgdowej
nie budzi entuzjazmu wsréd przedsiebior-
cow. Nic dziwnego, kiedy wigze sie z tym
tak wiele zachodu, sprawy moga sie cig-
gnac latami, a wyroki bywaja niepomysine
dla powodéw, pomimo Ze wygrana wy-
dawala sie oczywista. Do tego nie kazdg
malg firme stac na koszty postepowania
sadowego, a utrzymanie potem pozytyw-
nych relacji z diuznikiem graniczy z cu-
dem. Niestety czasem udziat sgdu w do-
chodzeniu roszczen to jedyna szansa na
odzyskanie pieniedzy.

Im wezesniej, tym lepiej
Proces moze pojs¢ jednak szybko i spraw-
nie. Zdarzajg sie prawomocne wyroki
w ciggu miesiaca. Jednak Zeby taki scena-
riusz stat sie realny, przedsiebiorca musi
si¢ 0 to postarac na jak najwczesniejszym
etapie wspolpracy z kontrahentem.
A najlepiej jeszcze przed jej rozpoczeciem.
Sprawdzenie, czy nie figuruje on w reje-
strze dlugéw, pozwoli wstepnie ocenid
moralnoé¢ platniczag przyszlego wspol-
pracownika. Warto jednak oprocz tego
dowiedzie¢ sie o nim jak najwiecej, np.
sprawdzic, gdzie firma ma gléwna siedzibe
oraz jakim majatkiem dysponuje.

— Na etapie wstepnym wiedza o miej-
scu zamieszkania diuznika ulatwia, czy
wrecz umozliwia, skierowanie sprawy do

wiasciwego sadu. Natomiast wiedza o jego
majatku Iub stosunkach handlowych jest
potrzebna, aby skutecznie prowadzic egze-
kucje w przypadku uzyskania prawomoc-
nego wyroku czy nakazu i skierowaniu
sprawy na droge postepowania egzeku-
cyjnego — zauwaza Pawel Grzeda, radca
prawny w SSW Spaczyriski, Szczepaniak
i Wspdlnicy.

— Wiedza ta moze takze shuzy¢ do zlo-
Zenia wraz z pozwem wniosku o zabezpie-
czenie dochodzonego roszczenia, zwlasz-
cza jezeli wierzyciel sadzi, ze dhuznik
wyzbywa sie majatku, co w razie pozytyw-
nego dla wierzyciela rozstrzygniecia spra-
wy mogloby go pozbawi¢ mozliwosci za-
spokojenia — twierdzi Marcin Aslanowicz,
partner w kancelarii Baker & McKenzie
prowadzacy praktyke Litigation.

O zagrozeniu dochodzeniem roszczen
przedsiebiorcy powinni pamietaé réwniez
podczas podpisywania umowy.

— Na tym etapie zwykle strony umowy
majg bardzo optymistyczne nastawienie
i do glowy im nie przychodzi, zeby sie za-
bezpiecza¢ — méwi Michat Gruca, adwokat
w kancelarii Schoenherr.

Tymczasem ewentualne zabezpiecze-
nie pozwoli pozniej unikna¢ wiklania sie
w rozprawe sgdowa.

— Mozliwosci jest wiele: gwarancje ban-
kowe, ubezpieczenia, poreczenia innych
spolek, zabezpieczenia rzeczowe czy tez
zastrzezenie prawa wiasnosci sprzedanego
towaru do czasu zaplaty ceny — wymienia
Michat Gruca.

Najwazniejsze jest jednak wszystko,
co sie wydarzy na etapie wspolpracy. Ale
przedsiebiorcy majacy przyjazne stosun-

» PRZEZORNOSC OD POCZATKU: Na
wczesnych etapach wspétpracy firmy nie
mysla o tym, Ze w przysztoéci moga pojawié
sie problemy z ptatnosciami od kontrahen-
ta. A warto juz wtedy przygotowac sie na
taka ewentualno$¢ — uwaza Michat Gruca,
adwokat w kancelarii Schoenherr. [FOT. ARC]

ki ze swoimi kontrahentami wiele rzeczy
zalatwiaja ustnie. Tymczasem kazda,
nawet najdrobniejszg transakcje trzeba
dokumentowaé, a dokumenty zbiera¢
— zamowienia, potwierdzenia dostawy,
listy przewozowe, faktury VAT. To one
W czasie postepowania sgdowego beda
stanowily dla sadu niezbite dowody, ktére
moga znacznie skrocié i watwic sprawe,
a czasem wrecz umozliwi¢ rzetelne jej
przeprowadzenie.

Wezwanie to podstawa
Az tyle przedsiebiorca moze zrobié, za-
nim jakiekolwiek problemy sie pojawia.

sqdu

Kiedy czarny scenariusz zacznie sie zisz-
czac i dhuznik przestanie placic, tez trzeba
dziata¢ zgodnie z pewnymi zasadami. Po
pierwsze — wysla¢ wezwanie do zaplaty.
Jednak z badania przeprowadzonego na
zlecenie EGB Finanse wynika, Ze zaledwie
2 proc. malych firm samodzielnie wysyta
wezwanie do zaplaty w razie probleméw
z otrzymaniem platnosci.

Tymczasem wezwanie odgrywa kilka
bardzo waznych funkeji. Do niedawna
zadna sprawa nie mogla by¢ rozpatrzona,
jesli go nie bylo.

— Do ostatniej duZej nowelizacji KPC,
ktora weszla w zycie w maju br., niewy-
stosowanie wezwania do zaplaty oraz
nieprzedstawienie go wraz z pozwem sta-
nowilo blad formalny uniemozliwiajacy
przyjecie pozwu do rozpoznania — mowi
dr Marcin Aslanowicz.

Dzis takiego ograniczenia nie ma, ale to
nie znaczy, ze wezwanie mozna pominac.

— Jezeli dluznik w odpowiedzi na we-
zwanie do zaplaty uzna dlug na pismie,
to dzieki temu calg sciezke dowodows
w sadzie mozemy mie¢ praktycznie
z glowy — méwi Pawel Budrewicz, radca
prawny, ekspert Zwiazku Przedsiebiorcow
i Pracodawcow.

Kazdy podpisany przez dluznika doku-
ment w sprawie diugu to cenny dowod,
oktéry wtoku postepowania czasem nie
jest latwo. Ponadto, jesli nie mamy stupro-
centowej pewnosci co do adresu dhiznika,
wezwanie wysylamy na wszystkie znane
nam adresy, a tego, pod ktérym zostanie
ono odebrane, mozemy uzywac w toku
postepowania,

— To dobry sposob na unikniecie p6z-
niejszego thumaczenia dtuznika, Ze cos do
niego nie dotarlo, bo adres byt nieprawi-
diowy — méwi Pawet Budrewicz.

Co niezbedne w wezwaniu
Trzeba tez pamietac, Zeby wezwanie od-
powiednio przygotowac.

— Wezwanie do zaplaty stanowi relatyw-
nie prosty dokument, w ktérym wierzyciel
powinien zawrze¢ wyrazone wprost za-

danie zaplaty swojej naleznosci, wskazaé¢
jej tytut prawny oraz zakregli¢ termin,
w ktérym tej zaplaty bedzie oczekiwad
— wymienia Marcin Aslanowicz.

Najwazniejsze elementy to wysokosé
naleznej kwoty, wraz z odsetkami i wska-
zaniem chwili, od ktérej s3 naliczane,
numer faktury, numer rachunku banko-
wego, na ktéry diuznik powinien przelaé
pienigdze, ostateczny termin zaplaty, kt6-
rym zwyczajowo jest od 7 do 14 dni, oraz
podstawa Zgdania.

— Z wezwania do zaplaty powinno wyni-
kad, jaka jest podstawa roszczenia, tj. czy
dochodzimy zaplaty wynikajacej z umo-
wy (np. za dostarczone towary, wykona-
ne ustugi czy cos innego), odszkodowania
i tym podobne — mowi Pawel Grzeda.

Ale to nie wszystko. Jesli ostateczna
kwota do zaplaty wigze sie z jakimi$ wy-
liczeniami, nalezy je poda¢ w wezwaniu
do zaplaty, tak zeby bylo jasne, z czego
ona wynika. Zwykle brak zaplaty wigze sie
z jaka$ historia — opoznieniem, reklama-
cja, konfliktern itd. O tych okolicznosciach
tez warto opowiedzie¢ w formie krotkiego
wyjasnienia. :

— Przedsiebiorcy ten element czesto
pomijajg. Niestusznie. Ograniczanie sie
do samych kwot bez wskazania podstawy
faktycznej zadania jest ryzykowne — méwi
Pawet Budrewicz.

Wezwanie powinno takze zawiera¢ in-
formacje, Ze w razie niezastosowania sie
do zadania bedziemy dochodzi¢ roszcze-
nia na drodze sadowej.

Odpowiednie przygotowanie wezwa-
nia umozliwi ograniczenie do minimum
mozliwosci zastrzezenia jakichkolwiek
faktéw przez diuznikéw, ktérzy potrafia
sie broni¢, absurdalnie twierdzac, ze plat-
nos¢ wynika z czego$ innego albo o inng
fakture chodzito.

Jesli wystalismy juz wezwanie, pogro-
zilismy sadem, ming! wyznaczony przez
nas termin, a zapfaty jak nie bylo, tak nie
ma, trzeba siegnac po silniejsze $rodki.
Co robic¢ w kolejnych etapach, doradzimy
w nastepnym artykule.



